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1/ Stratégie achats

- Historique et évolutions de la fonction et des relations clients / fournisseurs
- Le role stratégique des achats et la place de la fonction dans I'organisation.
- Types d'achats et leurs segmentations

- Les différentes formes d'actes d'achat

- Les éléments du processus d'achat et approvisionnement

2 / L'acheteur face aux marchés

- La problématique des achats en économie de marché

- L'expression du besoin.

- Le marketing achats et les techniques d'étude de marché.

- Les sources d'informations et la veille technologique et concurrentielle
- Le diagnostic de la situation des approvisionnements

3/ Les aspects juridiques

- Les principes juridiques appliqués aux achats

- Les achats publics

- Les délits liés a I'exercice des achats

- Les contrats

4 / La gestion des achats

- Les outils du responsable d'achats

- La communication interne

- Les tableaux de bord

Objectifs : aptitudes et compétences
Objectifs :

Les objectifs de la formation sont les suivants :

- se doter d'une culture marketing orientée achats en environnement B2B (business to business) ;

- connaitre les outils de I'analyse, de la stratégie et de I'action en marketing des achats : études, organisation, négociation...
- connaitre et agir en fonction du cadre juridique des achats en utilisant I'ensemble des périphériques de la fonction.

Compétences :

A l'issue de la formation, I'éléve aura acquis les compétences nécessaires pour appréhender la place de la fonction achats dans une
organisation. |l sera également capable de comprendre les aspects juridiques liés aux achats et maitrisera les outils du
responsables des achats.

Prérequis

Accessible aux auditeurs désirant se former ou se perfectionner dans le secteur des achats.

L'inscription est possible uniquement pour les éléves inscrits au parcours Achats du Titre RNCP de niveau Il, Responsable
commercial et marketing et/ou au certificat de compétence Mercatique achats des produits et services industriels.
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Délais d'acces
Le délai d'acces a la formation correspond a la durée entre votre inscription et la date du premier cours de votre formation.

e UE du Ter semestre et UE annuelle : inscription entre mai et octobre

e UE du 2e semestre : inscription de mai jusqu'a mi-mars

Exemple : Je m'inscris le 21 juin a FPG003 (Projet personnel et professionnel : auto-orientation pédagogique). Le premier cours a lieu le
21 octobre. Le délai d'acces est donc de 4 mois.

Modalités

Modalités pédagogiques :

Pédagogie qui combine apports académiques, études de cas basées sur des pratiques professionnelles et expérience des éleves.
Equipe pédagogique constituée pour partie de professionnels. Un espace numérique de formation (ENF) est utilisé tout au long du
cursus.

Modalités de validation :

Examen individuel en fin de formation (3 heures)
Les centres de présentation des examens sont Angouléme, Bordeaux, Dax, Limoges, Niort, Pau et Poitiers.

Tarif

Plusieurs dispositifs de financement sont possibles en fonction de votre statut et peuvent financer jusqu'a 100% de votre formation.
Salarié : Faites financer votre formation par votre employeur
Demandeur d'emploi : Faites financer votre formation par Pole emploi
Votre formation est éligible au CPF ? Financez-la avec votre CPF

Si aucun dispositif de financement ne peut étre mobilisé, nous proposons a I'éléve une prise en charge partielle de la Région Nouvelle-
Aquitaine avec un reste a charge. Ce reste a charge correspond au tarif réduit et est a destination des salariés ou demandeurs
d'emploi.

Pour plus de renseignements, consultez la page Financer mon projet formationopen_in_new ou contactez nos conseillers pour vous
accompagner pas a pas dans vos démarches.

Cette unité d'enseignement n'est valorisable que dans cette certification.

Taux de réussite

Les dernieres informations concernant le taux de réussite des unités dcenseignement composant les diplémes
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https://www.cnam-nouvelle-aquitaine.fr/page-site,financer-votre-projet-de-formation-hors-temps-de-travail,16
file:///medias/uploads/indicateurs_de_resultats/taux_de_reussite_par_ue.pdf

