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Bloc de compétences : LG036C6A | Bloc Immobilier : Transaction immobiliere

103 Accréditation
Total d'heures d'enseignement Valable jusqu'au 31/08/2026

Présentation

Le bloc de compétence "Transaction immobiliere" vous permettra d'acquérir les compétences nécessaires pour réussir dans le
domaine de la transaction immobiliére. Vous étudierez les contrats de vente d'immeubles, le statut et la déontologie des professions
immobilieres, ainsi que les techniques de négociation immobiliere. Cette formation vous préparera a gérer efficacement les
transactions immobilieres en maitrisant les aspects juridiques, éthiques et de négociation.

Mentions officielles :

Intitulé officiel :

Taux de réussite :

Les dernieres informations concernant le taux de réussite des unités d’enseignement composant les diplémes

! Taux de réussite

Objectifs : aptitudes et compétences
Objectifs :

- Comprendre I'éco-systeme du monde des affaires et en assurer une veille, tant sur les plans géopolitiques, sociologiques,
économiques que managériaux, etc.

- Anticiper les futurs possibles du monde des affaires afin d'en détecter les menaces, les opportunités, les tendances, les risques
possibles, etc.

Prérequis
Tout public.

Délais d'acces

Le délai d'acces a la formation correspond a la durée entre votre inscription et la date du premier cours de votre formation.
e UE du Ter semestre et UE annuelle : inscription entre mai et octobre

e UE du 2e semestre : inscription de mai jusqu'a mi-mars

Unités Obligatoires

e Contrats de vente d'immeubles (DRM113)
e Statut et déontologie des professions immobilieres (DRM121)
e Techniques de négociation immobiliére (DRM137)
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Avec mon CPF

Mon employeur finance

Pole Emploi finance



file:///medias/uploads/indicateurs_de_resultats/taux_de_reussite_par_ue.pdf
https://www-test.cnam-nouvelle-aquitaine.fr/unite-d-enseignement,contrats-de-vente-d-immeubles,DRM113
https://www-test.cnam-nouvelle-aquitaine.fr/unite-d-enseignement,statut-et-deontologie-des-professions-immobilieres,DRM121
https://www-test.cnam-nouvelle-aquitaine.fr/unite-d-enseignement,techniques-de-negociation-immobiliere,DRM137

Je finance avec le co-financement Région Salarié : 1.000 €

Je finance avec le co-financement Région Demandeur d'emploi : 1.000 €

Plusieurs dispositifs de financement sont possibles en fonction de votre statut et peuvent financer jusqu'a 100% de votre formation.
Salarié : Faites financer votre formation par votre employeur
Demandeur d'emploi : Faites financer votre formation par P6le emploi
Votre formation est éligible au CPF ? Financez-la avec votre CPF

Si aucun dispositif de financement ne peut étre mobilisé, nous proposons a I'éléve une prise en charge partielle de la Région Nouvelle-
Aquitaine avec un reste a charge. Ce reste a charge correspond au tarif réduit et est a destination des salariés ou demandeurs
d’emploi.

Pour plus de renseignements, consultez la page Financer mon projet formationopen_in_new ou contactez nos conseillers pour vous
accompagner pas a pas dans vos démarches.

Blocs de compétences

Pas de possibilité de valider un ou des blocs de compétences sur ce diplome.

Suites de parcours : poursuites d'études possibles

Suite de parcours possible au Cnam ICH vers la Licence 3 Gestion immobiliere (LGO36101A).

Passerelles : lien entre certifications

Ce bloc de compétence est issu de la licence générale Gestion immobiliere (LG03610A).

Débouchés - Métiers visés

Débouchés :

Types d'emplois accessible :

e Chargé de gestion locative en immobilier
e Gestionnaire de copropriété

e Agent immobilier

e Négociateur immobilier

e Conseillerimmobilier


https://www-test.cnam-nouvelle-aquitaine.fr/page-site,financer-votre-projet-de-formation-hors-temps-de-travail,16
https://www.cnam-nouvelle-aquitaine.fr/diplome,licence-3-gestion-immobiliere,LG03610A

